○○○○年○○月○○日

職務経歴書

氏名　転職　太郎

職務概要

○○○○年○月○日～○○○○年○月○日　○○○○株式会社

事業内容：食肉の加工・販売・輸入
資本金：○億円　　売上高：○○億円（○○○○年度）　　従業員数：○○○名

○○○○年○月　○○○○株式会社　入社　新入社員研修

　　　　　　　　流通業の営業ノウハウ・商品知識を習得

○○○○年○月　地鶏営業部に配属

　　　　　　　　【取扱商品】　比内地鳥、純系名古屋コーチン
・主にスーパーでの企画提案営業に従事、全ての店舗で鶏肉の売上を

前年比より上げる事に成功

　【主要取引先】　スーパー木田屋（○店舗）
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　地鶏コーナーの設置を提案・特売の販促計画の企画立案

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　スーパー岡屋（○店舗）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　地鶏コーナーの設置を提案・特売の販促計画の企画立案

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　現状を把握して、仕入れ量の増減を提案
【売上高】　○○○○年度：　○○○○万円　（前年比○○○％）

　○○○○年度：　○○○○万円　（前年比○○○％）

○○○○年○月　鶏肉営業部に配属

　　　　　　　　【取扱商品】　国内産鶏肉・外国産鶏肉

・既存商品なので、きめ細やかなフォローを心がけ、各取引先に合った販売計画を作成することで信頼を獲得した

　　　　　　　　【主要取引先】○○焼き鳥販売（○○店舗） 

　　　　　　　　　　　　　　　同社に対する新規鶏肉取扱提案及びメニューの提案

　　　　　　　　　　　　　　　○○百貨店（○店舗）
　　　　　　　　　　　　　　　特売計画の提案、安定した供給の流れを構築
　　　　　　　　　　　　　　　○○○○ショップ（○○店舗）

　　　　　　　　　　　　　　　鳥インフルエンザで信頼を失っていたので、同社外国産鶏肉の商品価値の訴求、販売計画の企画立案
【売上高】○○○○年度：　○○○○万円　（前年比○○○％）

○○○○年度：　○○○○万円　（前年比○○○％）
○○○○年度：　○○○○万円　（前年比○○○％）
○○○○年○月　一身上の都合により同社退職　現在に至る

【セールスポイント】
・営業ノウハウ　　　 ・顧客管理実務

・新規開拓業務 　　　・販売企画力

・マーケティング力

【仕事に対する姿勢】

・客観的に物事を見るようにして、優先順位を常に意識しています。また、報告は簡潔に要点だけを述べるよう意識しています。
【自己PR】
流通業に関しては、現場での経験が５年ございます。営業のノウハウから販売戦略まで幅広く学び、止まることなく常に勉強して信頼を獲得し、売上に変えてきました。

この実績は、御社の即戦力になると自負しております。
自分自身の更なるステップアップと御社の業務拡大に全力で取り組んで行きたいと思っております。
