○○○○年○○月○○日現在
職 務 経 歴 書
氏名： 転職 太郎

【職務経歴】

○○○○年　○○○○株式会社 入社

　　　【会社概要】○○○○年設立　資本金○○万円　従業員数○○○名

　　　【事業内容】○○○○

○○○○年○月　○○営業所　○○展示場

　　　　　　　来場顧客への接客、および注文住宅の提案営業活動。反響営業をメインに

　　　　　　　初年度は電話による、新規顧客開拓の経験
　　　　　　　在籍期間の受注数　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

　　　　　　　　　　　　　　　　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

　　　　　　　　　　　　　　　　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

　　　　　　　特記事項：

・○○○○年度に営業優秀賞獲得

・「耐震施工」なんでも相談会の実施

○○○○年○月　同○○営業所　○○展示場

　　　　　　　来場顧客への接客、および注文住宅の提案営業活動、販促企画の立案

　　　　　　　および新人教育

　　　　　　　在籍期間の受注数　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

　　　　　　　　　　　　　　　　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

　　　　　　　　　　　　　　　　○○○○年度　○棟　（受注金額○○○○万円）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（社内○○位／○○○人）

特記事項：

・託児施設の充実提案採用

・耐震実験装置の体験ツアーを企画

・新人教育マニュアルの改訂
・○○○○年度に優秀社員賞受賞

【総契約数】　　　○○棟

【総受注金額】　　○億○○○○円

【商談件数】　　　○○件

【社内表彰】　　　営業優秀賞、優秀社員賞

【自己ＰＲ】

住宅営業として、顧客のニーズをしっかり把握することを基本に考えてきました。会話の中で、お客様のお話によく耳を傾け、潜在的な問題点を見つけ出すことで実績を生み出してきました。いろいろなお客様に接してきた分コミュニケーションに関しては、自身があります。

　即戦力として御社の力になれると自負しております。
